
Einsatzort: Koblenz 
Vertragsbeginn: ab sofort 
Arbeitszeit: Vollzeit 

 

Unsere Geschichte beginnt im Jahr 2019. Der virtuelle Motorsport wird ein strategisches Geschäftsfeld des 
Nürburgrings und die erste Nürburgring eSports Lounge entsteht im direkten Umfeld der wohl berühmtesten  
Rennstrecke der Welt.  
Wir stehen für die faszinierende Welt des Motorsports, bringen diese in Einklang mit der digitalen Zukunft und 
das in der einzigartigen Atmosphäre unserer Bars. In unseren high-end Simulatoren, Made in Germany, fahren 
Simracer, Gamer, sowie passionierte Sportler & Sportlerrinnen mit den atemberaubendsten Autos auf den 
berühmtesten Rennstrecken.  
Für unseren nächsten Standort, unsere Bar in Koblenz, suchen wir Dich als  

  Store Manager (m/w/d)  

Deine zukünftigen Aufgaben: 

› Du übernimmst die gesamtverantwortliche Leitung der Nürburgring eSports Bar am Standort in Koblenz  und 
berichtest regelmäßig an den Geschäftsführer 

› Du bist für die strategische Vertriebsplanung in Bezug auf das b2c und b2b Geschäft und deren Umsetzung 
verantwortlich 

› Du bist für die Personaleinsatzplanung verantwortlich, deren optimale Besetzung die Einhaltung unserer 
Qualitätsstandards garantiert 

› Du bist verantwortlich für die Analyse wichtiger KPI´s und die anschließende Ableitung entsprechender 
Maßnahmen 

› Du bist verantwortlich für die Erarbeitung, Überwachung, Kontrolle und Verbesserung einzelner Prozesse 
innerhalb des Standorts 

› Du bist verantwortlich für das Warenmanagement und die Durchführung regelmäßiger Inventuren 
›  

DU HAST LUST DARAUF TEIL UNSERES TEAMS ZU WERDEN - DANN SENDE UNS DEINE BWERBUNGSUNTERLAGEN 
INKL. DEINER GEHALTSVORSTELLUNGEN AN:  

bewerbung@nuerburgring-esports.com 

Deine fachlichen Voraussetzungen: 

› Du kannst auf eine Berufserfahrung im leitenden Bereich der Gastronomie, im Franchiswesen und/oder im 
Bereich Systemgastronomie zurückblicken 

› Du hast bereits erste Erfahrungen in einer vergleichbaren Position im Dienstleistungssektor, bevorzugt im Bereich 
der (System-) Gastronomie gesammelt. 

› Du hast bereits erste Erfahrungen im Vertrieb eines vergleichbaren Produktes sammeln können 

Diene persönlichen Voraussetzungen: 

› Du besitzt ein hohes Maß an Selbstverantwortung  
› Du bist ein Organisationstalent und überzeugst durch Deine kommunikativen Fähigkeiten 
› Du behältst den Überblick und stellst dich jeder Herausforderung 
› Du hast Lust darauf Prozesse aktiv mitzugestalten 
› Du hast Lust darauf Verantwortung zu übernehmen und ein junges Team zu führen 

 


